	《晋豫陕大区8月工作总结及下月工作计划》

	月份
	总结事项
	具体事项
	具体计划

	本月工作总结
	技术服务及推广工作总结
	亮点分析
	业绩任务分解 工作重点划分

	
	
	本月整体签单率不高。
有新成员加入大区。
垃圾焚烧企业：河南以及陕西企业环保365服务产品，已基本完成签约。

	下月工作计划
	技术服务工作计划
	重要事项安排或计划
	各大区收集第三方运维公司信息，年底前或有一波下端市场，现在需做好前期准备工作；段尧指出长远计划就是收集各区域内重点排污企业信息。

9月10月工作重心为推广360风控服务产品，河南需要在下周五前整理出意向客户和非意向客户，由于陕西以及山西企业家数较少，需要在下周三前整理出相关客户意向表。段尧指出，企业推广任务责任到个人，业绩任务分解，有自己的工作重点，大区部分人员可由技术服务逐渐转向销售。需注意只是每个人有了自己的工作重点，并不代表其他人不能做，大区内部人员要团结一致。
年底之前，垃圾焚烧业务的项目需要加大力度推广，完成年度目标。

各大区人员填写驻地运维工程师成长表（让进步看得见）。


	
	
	区域推广策略（方法或激励）
	1.加强扩大企业级360风控产品的推广，推广方式、销售策略以及价格有待商榷。


