	《晋豫陕大区 8 月工作总结及下月工作计划》

	月份
	总结事项
	具体事项
	具体计划

	本月工作总结
	技术服务及推广工作总结
	亮点分析
	传达年中会的工作内容，安排下半年的工作重点

	
	
	本次会议主要从5个方面讨论：

1、年中会的情况：

   1）上半年大区完成业绩3700万元，已经完成80%，计划10月份完成4300万元；
   2）目前总业绩完成接近900万，业绩排名大区第二名；
   3）拓展县区环保局的运维服务工作及业务的推广工作；
4）公司参与“火电行业”相关规范的编制工作，希望在火电行业有所推广；
5）关于“非现场监管”的市场推广工作；
2、突壁工作：

  1）河南垃圾焚烧项目工作比较突出，继续拓展；

  2）4.2升级后，对其他行业的深耕。
3、客户方面：梳理优质客户流，摒弃低价出货少的客户，尽量避免出现中间商赚差价的情况。
4、认真对待每次的培训考试。
5、市场推广方面：积极参与去做各项市场推广。

工作总结：

 传达年中会的工作内容，安排下半年的工作重点，认真对待每次考试，积极参加公司组织的培训活动；大家在做好本职工作的前提下，想办法将业绩搞上去。

	下月工作计划
	技术服务工作计划
	技术服务本月重要事项
	提升服务质量，提升销售业绩。

	
	
	重要事项安排或计划
	1、提升大区的销售业绩，目标1000万元；

2、提升服务质量，保证客户服务满意度；

3、节流方面，同比去年有所下降；
4、认真对待公司举行的培训和考试，保证通过率。

	
	推广工作计划
	区域推广策略（方法或激励）
	

	需求
	
	月度目标跟进工作
	1.及时签合同，对有意向的企业进行持续跟踪，争取签单。
2.希望有业绩的人员再接再厉，没有业绩的人员继续努力，同时还要做好本职的服务工作。

3、公司培训考试，争取都达到及格。


