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	本次会议主要从5个方面讨论：

上半年区域销售情况，销售情况分布。截止6月底区域销售额637万。较上年同比上涨。

上半年销售情况及涉及人员。涉及销售工作人员下降。主要集中就是服务经理与河南区域企业级销售宋雪迎完成整体销售较多。

总结服务人员销售机会及涉及人数下降原因，主要针对企业级销售。晋豫陕涉及垃圾焚烧企业较少，且河南区域无数采仪销售。并且在6省3行业中，晋豫陕也未有一省进入。导致企业级销售下降。
服务经理在吕梁进行动态管控推广。上半年销售总量约200台。总体数量及销售额较高。但对市场存在问题进行了分析，也存在各种问题。
总结吕梁专版，主要有公司数采仪市场覆盖面少，对各仪器对接复杂流程度高。吕梁市场对公司及个人影响。吕梁市场各仪器品牌繁杂。若可以实施正常。对以后其他市场对接工作量下降。

上半年现场督察工作较多，自动监控现场数据造假屡见。服务经理给各位驻地进行警醒。且勿有红线触及想法。
本月新增销售合同签订。

开始实施新考勤管理，提醒各位严格执行。

部分人员对公司培训考核时间异议。


	下月工作计划
	技术服务工作计划
	技术服务本月重要事项
	各区域按照合同内容做好资料汇总及验收资料准备。

做好下半年攻防应急工作。


	
	销售工作计划
	
	在3季度要冲刺完成本年度晋豫陕销售计划，达800万目标。

对部分省份、地市区县进行清扫计划。对软件使用率较高问题较多的地市、区县进行全面拜访。



