	《晋豫陕大区6月工作总结及下月工作计划》

	月份
	总结事项
	具体事项
	具体计划

	本月工作总结
	技术服务及推广工作总结
	亮点分析
	公司年中会议精神传达

	
	
	本次会议主要从5个方面讨论：

1. 大区上半年工作成效：上半年业绩185万，排名第四，希望大家继续努力 。
2. 上半年工作建设：一：在线监控数据独立制法征求意见稿的发布  二：企业级值守产品的大步前进。去年在2B这块我们大区是走在前列的，垃圾焚烧电厂这部分只有宋雪迎一人签单4家，这点跟政策有一些关系但是我们还是有需要完善的地方，杨浩和武彦勇有很大的支持。后面可能有四大行业要出现相关文件，我们要抓住机遇提前做好准备。三：2B的服务质量改进。企业级产品值守的报警的延误率下降到0.27%。四：培训与管理：培训组的专职培训大家都有积极参加希望大家保持。五：环保部70周年安全演练。部分地市感染勒索病毒，对工作产生不同程度影响，驻地人员要及时更新补丁，定期异地备份程序。
3. 下半年工作重点：完成全年的销售任务，今年计划任务2000万，已完成1200万，咋们大区以500万核定，单位给咱们这个开放的平台，我们要发挥积极主动性，陕西，山西的人员大部分都是本地人，我们有先天的销售优势，要把优势发挥到2B的销售中。业绩是唯一能数字化的东西，能直接考量有付出就有回报的东西，下半年跟紧自己的项目，在做好服务的基础上做好情报员,信息传达员，及时沟通把业绩搞上去。单位的下半年工作重点有4个方面做好企业级产品；销售格局；建立发力点；加强政府关系。辅助数采仪的销售：积极开展渠道建设，加大对客户需求的满足。数采仪市场竞争比较强烈，但是我们要积极拓展占领市场，以完善数采仪的销售渠道来推动企业级服务的推广。发力点：完善产品矩阵。在推广企业级产品的时候要找到一个切合点或者案例来进行说明。搜集园区建设这块的信息，建立良好的企业和政府间关系。
4. 工作重点：服务推广模式，积极配合做试点。深化集团公司企业企业合作关系；深度挖掘；政策引导，可以是我们前期打入市场的切入点；项目信息的收集完善。团队建设：准备和培训组一起组织。
5. 补充：（彭亚萍）一：公司现在的平台是开放，如果大家有好的想法公司可以提供各种资源，希望大家能主动反馈问题意见，公司会有专人把大家好的想法和建议融入到产品中，让我们的产品越来越完美。二：大家 要善于向有经验的销售同事学习，沟通。


	下月工作计划
	技术服务工作计划
	技术服务本月重要事项
	1. 业绩。希望有签单的同时继续努力，没签单的同事能有所突破。

2. 统一协调。我们是一个整体，大家在销售业绩这块要给自己定一个目标，要主动出击。

3. 人人都是产品经理，有任何与产品相关的建议和意见都要及时提出来，或者可以结合自己的优势转岗，充分发挥自己的价值，自己要对自己有一个职业规划。

	
	
	重要事项安排或计划
	1. 加强企业级产品的推广

2. 强化服务质量，服务质量是核心，是基础只有搞好服务我们才能更好的开拓其他业务。其次工作要有布置有反馈。对布置的工作要在遇到问题时及时沟通解决，完成时及时给与反馈。


	
	推广工作计划
	区域推广策略（方法或激励）
	1.可以先从小单开始，可以先给企业打电话再有意向的里面层层筛选。

2.注意推广的方式和方法。

3.维护好企业和政府间关系，发挥自己的资源优势。

	需求
	
	月度目标跟进工作
	1. 企业产品的积极跟进及推广。
2. 做好信息的收集及反馈。



